Tuloksellinen myyntityo -verkkokurssi

Tuloksellinen myyntity6 -verkkokurssilla aloitat matkasi myynnin ammattilaiseksi. Opit
myyntitydn vaiheet ja myyntity6hon liittyvia termeja seka pohdit omia vahvuuksiasi ja
kehityskohteitasi myyntitydssa.

Kenelle koulutus sopii?

Koulutus sopii myyntiuransa alkuvaiheessa oleville henkildille, jotka haluavat kehittdad osaamistaan
myyntitydssa. Kokeneille myyntitydn ammattilaisille kurssi tarjoaa mahdollisuuden paivittaa omaa
osaamista, ja se toimii myds hyvana pohjana henkilokohtaisten myyntity6hon liittyvien
kehityskohteiden maarittelyssa.

Koulutuksen sisalto

Kurssin kaytyasi sinulla on hyva kasitys, mita onnistunut myyntity6 on ja mita se sinulta vaatii. Opit
kurssilla muun muassa analysoimaan asiakkaiden ostokayttaytymista, tunnistamaan
myyntiprosessin vaiheet ja argumentoimaan eri vaiheissa tehokkaasti. Lisaksi pohdit omaa
myyntihenkisyyttasi seka omia vahvuuksiasi ja kehityskohteitasi tuloksekkaan myynnin
tekemisessa. Oppimasi asiat auttavat sinua kehittymaan myyntitydssa ja ymmartamaan
asiakkaitasi paremmin.

Teemat

Johdanto ja tavoitteet myyntitydhdn
Myynnissa kehittyminen

Myynnin kokonaiskuva
Myyntihenkisyys

Asiakkaan ostokayttaytyminen
Myynnissa onnistuminen
Myyntitapahtuman vaiheet
Pohdinta- ja harjoitustehtavia

Kurssi on verkossa suoritettava itseopiskelupaketti, joka sisaltaa videoita, luettavaa materiaalia ja
itsenaisesti suoritettavia pohdintatehtavia. Kurssilla oppimiasi asioita paaset lisaksi testaamaan
monivalintakysymysten avulla. Kurssisuoritus on hyvaksytty, kun vahintaan 80 % harjoitustehtavien
vastauksista on oikein. Kurssin voit suorittaa joustavasti oman aikataulusi mukaisesti, ja sen
suorittaminen vaatii muutamia tunteja.

Kun ilmoittautumisesi kurssille on kasitelty, saat laskun. Kun maksu nakyy meilla suoritettuna,
saat tunnukset verkkokurssille.
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