Myyntiprosessin suunnittelu, johtaminen ja seuranta

Tassa osallistavassa valmennuksessa keskitytdan myyntiprosessin suunnitteluun,
johtamiseen ja seurantaan. Saat kaytanndnlaheisia tydkaluja oman tuloksellisen
myyntityon kehittdmiseen ja tiimin myyntitulosten saavuttamiseen.

Kenelle koulutus sopii?
B2B-myyjille, avainasiakaspaallikéille, alue- ja myyntipaallikdille
Koulutuksen sisalto

Valmennuksessa keskitytaan tavoitteellisen ja tuloksellisen myynnin toimintatapoihin ja oman tai
tiimin toiminnan vahvistamiseen.

Aiheita muun muassa

myyntiprosessin osatekijat

toimintaympariston kartoitus, analysointi ja avainhuomiot
asiakaslupaus ja arvot

myyntisuunnitelma, mittarit ja seuranta

tuloksellisuuden kehittaminen

oman toiminnan kehittdminen

tiimin toiminnan tukeminen

Koulutus toteutetaan Teamsilla klo 9-16.

Kouluttajana on Annukka Sumkin, Myynti- ja yritysvalmennus ASSET Oy.
Ota yhteytta

Satu Myllyla

koulutusasiantuntija, liiketoiminta

043 8259174
satu.myllyla@taitotalo.fi

Seuraavat koulutukset
Myyntiprosessin suunnittelu, johtaminen ja seuranta

Paikka: Etaopiskelu

Ajankohta: 12.6.2024

limoittaudu viimeistaan: 29.5.2024

Kesto: klo 9-16

Hinta: 495,00 € ALV 24 % Kokonaishinta sis. ALV 613,80 €
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