Myyntiprosessin suunnittelu, johtaminen ja seuranta

Tassa osallistavassa valmennuksessa keskitytdan myyntiprosessin suunnitteluun,
johtamiseen ja seurantaan. Saat kaytanndnlaheisia tydkaluja oman tuloksellisen
myyntityon kehittdmiseen ja tiimin myyntitulosten saavuttamiseen.

Kenelle koulutus sopii?
B2B-myyntity6ta tekeville, avainasiakaspaallikoille, alue- ja myyntipaallikoille
Koulutuksen sisalto

Valmennuksessa keskitytaan tavoitteellisen ja tuloksellisen myynnin toimintatapoihin ja oman tai
tiimin toiminnan vahvistamiseen.

Aiheita muun muassa

B2B-myynti, myyntiprosessin osatekijat
toimintaympariston kartoitus, analysointi ja avainhuomiot
asiakaslupaus ja arvot

myyntisuunnitelma, mittarit ja seuranta

tuloksellisuuden kehittaminen

oman toiminnan kehittdminen

tiimin toiminnan tukeminen

Ota yhteytta
Sari Erkkila-Kankanen
koulutuskoordinaattori, johtaminen ja liiketoiminta

043 826 9365
sari.erkkila-kankanen@taitotalo.fi

Seuraavat koulutukset
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